genen Mitarbeiterstruktur oft nur
einen Forderweg benotigen, ist in
anderen Betrieben die Kombination
unterschiedlicher Durchfuhrungs-
wege sinnvoll. Gerade fur kleine
Handwerksbetriebe ist ein geringer
Verwaltungsaufwand zwingend not-
wendig. Bei der Direktversicherung,
der Pensionskasse und bei Pensions-
fonds wird die Verwaltungsarbeit
von externen Tragern ubernommen.
Bei Abschluss einer Direktversiche-
rung, Pensionskasse, Pensionsfonds
und bei der Unterstutzungskasse
ergeben sich keine Auswirkungen
auf die Bilanz des Arbeitgebers. Eine
Auswirkung, die insbesondere lang-
fristig berucksichtigt werden muss.
Bei der Direktzusage muss eine
Ruckstellung in der Bilanz gebildet
werden,.

Auch das Thema Insolvenz-Vorsorge
ist gerade in der gegenwartig
schwierigen Marktsituation zu be-
achten. Bei Direktzusagen, Unter-
stiitzungskasse oder Pensionsfonds
muss der Arbeitgeber Beitrage an
den Pensions-Sicherungsverein zah-
len. Bei Insolvenz Ubernimmt dieser
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1 Stuck im Schaufenster. Laufkundschaft ist nicht das eigentliche Ziel.
Doch die Firma Belz nutzt auch diese Form der Aufiendarstellung.

]

Trager die Zahlung der Betriebsren- Das Au g e ka Uft I I I It
ten. Bei der Pensionskasse und der

Direktversicherung mussen — mit Der Handel mit Stuckelementen, aber auch
Ausnahme weniger Bedingungen - selbst ausgefuhrte Stuckarbeiten sind fir
keine Beitrage an den Pensions- den Bonner Stuckateurbetrieb Belz ein eigene Baustellen oder als Fremd-
Sicherungsverein gezahlt werden. wichtiger Teil der Geschaftstatigkeit. Das auftrag. »Die wenigsten Betriebe
Bei allen Diskussionen rund um die Unternehmen hat erkannt: Man muss zeigen, fertigen ihre Profile noch selbst an.
betriebliche Altersversorgungist die was man kann - dann klappt es auch mit lhnen fehlen die Raumlichkeiten,
Investition in eine Immobilie nach dem Kunden.

beschaftigt. Sie produzieren vor allem
Sonderanfertigungen entweder fur

wie vor die nachhaltigste Altersver-
sorgung. Losgelost von politischen,
wirtschaftlichen und strukturellen
Veranderungen - auf die niemand
Einfluss hat —im wahrsten Sinne des
Wortes bodenstandig. Fur die Bran-
che werden zwei Fliegen mit einer
Klappe geschlagen, wenn Sie |hre
Mitarbeiter auch in diese Richtung
beraten. F. Helfensteiner

Sie suchen die Anschrift
oder Telefonnummer
eines Herstellers?

b

www.ausbauundfassade.de
Link »Marktfihrer«
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Die Firma Belz - 1948 als reiner
Stuckbetrieb gegrundet - hat sich
den Anforderungen der Zeit stets
angepasst. Angeboten werden alle
Leistungen, die das moderne Spek-
trum des Stuckateurhandwerks
umfasst. Seit Beginn der yoer-lahre
gehort Trockenbau genauso selbst-
verstandlich dazu wie Innen- und
Aulenputz oder Dammarbeiten an
der Fassade, Dennoch entfallen nach
wie vor rund 35 Prozent des Um-
satzes auf das Segment Stuck - ein
Wert, der deutlich uber dem bran-
chenublichen liegt. Neben selbst
ausgefuhrten Stuckarbeiten nimmt
der Handel mit Stuckelementen
breiten Raum ein.

Der uberwiegende Teil der Stuckele-
mente wird als Handelsware bezo-
gen. Doch in der groRziugigen und
bestens ausgestatteten Werkstatt
sind permanent zwei Stuckateure

die Zeit und oft auch das Wissen,
erlautert Michael Christmann. Den
jungen Stuckateurmeister hat die
Stuck-Leidenschaft gepackt. Deshalb
haben ihn die beiden Geschaftsfiih-
rer, sein Vater Horst Christmann so-
wie Lothar Suhr, mit der Betreuung
des Stuckbereichs betraut.

Kundschaft breit gefachert

Doch wer kann oder will sich Stuck
heute uberhaupt noch leisten? »Die
Klientel ist breit gefachert. Zu uns
kommt alles — vom Schlossbesitzer
bis zum ganz normalen Mieter«, be-
richtet Christmann. »Es ist eindeutig
ein Aufwartstrend zu erkennen. Vor
allem unter jungeren Leuten bis
Ende 40 nimmt das Interesse zu.«
Doch von allein geht gar nichts. Bei
der Firma Belz hat man schon vor
langer Zeit erkannt, dass Stuck ge-
genuber dem Endverbraucher er-
klarungsbediirftig ist. »In meiner
Schulzeit bin ich oft gefragt worden,



was Stuck eigentlich ist«, erinnert
sich Michael Christmann. Er weil3;
Wenn man den Stuck seinen Kun-
den richtig zeigt, hat man hier nach
wie vor gute Absatzchancen. Des-
halb dient das grofziigige Lager, in
dem rund 20 Kilometer Profile, tiber
boo Rosetten und vieles mehr in
vielfaltigen Ausfithrungen bereit-
gehalten wird, zugleich als Aus-
stellungsraum. Eine Vielzahl wvon
Rosetten ziert beispielsweise die
Decke. »Eine Rosette kann aus 40
und mehr Einzelteilen bestehen.
Darunter kann sich aber ein Laie
nicht viel wvorstellen«, erklart Mi-
chael Christmann. Man muss die
Dinge komplett und im eingebau-
ten Zustand zeigen.

Direkt an den Endverbraucher wen-
det sich der Stuckhandel natiirlich
nicht. Zwar verfugt das Lager uber
zwei grofie Schaufenster, in denen
nLockangebotex gezeigt werden,
wie zum Beispiel ein attraktives
Regal fur erschwingliche 300 Euro.
Doch auf Laufkundschaft sei man
nicht in erster Linie ausgerichtet.
Die Abnehmer sind uberwiegend
Fachfirmen aus der naheren Um-
gebung. In den vergangenen Jahren
sind zunehmend Malerbetriebe
dazu gekommen, hat Michael
Christmann beobachtet.

Viel wichtiger fiir die Verkaufsunter-
stutzung gegentiber dem Endver-
braucher ist der Ausstellungsraum,
den die Firma Belz bereits 1989 ein-
gerichtet hat, als es das neudeut-
sche Wort »Showroome« noch gar
nicht gab. Obwohl jetzt schon seit
14 Jahren fast unverandert, ist dieser
Raum immer noch eindrucksvoll.

Nicht nur die eigenen Kunden kom-
men hierher, sondern auch die
»Kunden der Kunden«. Handwerks-
kollegen, die ihre Stuckelemente von
der Firma Belz beziehen, kommen
mit ihren Auftraggebern in die Born-
heimer StralRe in Bonn oder schicken
sie zur Inspiration allein dorthin.
Denn der hauseigene Katalog ist eher
fur die Fachkundschaft geeignet.

Reale Beispiele

in Weill und Farbe

Der 350 Quadratmeter grolRe Aus-
stellungsraum zeigt an zehn Mus-
terdecken eingebaute Beispiele in
realen Raumgrofen. »Nur so kann
man sehen, wie ein Profil an der
Decke wirkt, aber auch, was man mit
Farbe erreichen kanne«, erlautert
Michael Christmann. Stuckprofile,
Deckenspiegel, Pilaster oder Saulen
werden in ihrer Materialfarbe Weil?
und in farblicher Fassung gegen-
ubergestellt. Eine Situation zeigt ein
Fenster mit durchgehender Ver-
kofferung und direkt daneben das
gleiche Fenster mit Gardinenleiste.
Dieser Kontrast zeigt Wirkung. »So
etwas kann man mit Worten oder
Zeichnungen nur schwer erklarens,
weill Christmann. Der in sich stim-
mige Raumeindruck ist das, was
zahlt und uberzeugt. Deshalb war
man in der \ergangenheit wvor-
sichtig mit Veranderungen. Doch in
nachster Zeit soll die Ausstellung
um einige moderne Formen erganzt
werden, interpretiert mit verschie-
denen Formen wmoderner Licht-
technik. as

Im Internet: www.belz.de

Flar Schlagzeilen gesorgt

Klappern gehdrt zum Handwerk.
Doch viele Stuckateure geben
sich offentlichkeitsscheu — vollig
zu Unrecht. Die Firma Belz hin-
gegen versteckt sich nicht. Ers-
tes Beispiel: Im Sommer 2002
machte der Stuckateurbetrieb
sogar Schlagzeilen in der Kdlner
Boulevard-Zeitung »Expresss.
Allerdings nicht reiBerisch,

wie es vielleicht sonst in dem
Blatt Uberwiegen mag, sondern
Uberaus serios. Auf einer ganzen

Seite stellte die Zeitung das
Unternehmen vor. Die Kosten
waren extrem gering, der Effekt
fast unbezahlbar.

Zweites Beispiel: Vom »Bricken-
mannchens«, einer in Bonn sehr
bekannten Figur, die eine Rhein-
briicke ziert, produzierte die
Firma Belz Kopien aus Gips und
bot sie zum Verkauf an. Die Ak-
tion brachte das Unternehmen
ins Gesprich — positiv, versteht
sich.

2 Die Werkstatt bietet alle Maglichkeiten. Produ-
ziert werden hier vor allem Sonderanfertigungen
fiir den eigenen Bedarf oder im Auftrag von
Kunden.

3 Die beiden Geschidftsfiihrer Lothar Suhr (1i.)

und Horst Christmann (re.) haben Michael

Christmann mit dem Stuckbereich betraut.
(Fotos: Belz)

Fiir wenig Geld - __
verdffentlichte die Zeitung »Express«
eine ganze Seite tiber die Firma Belz.
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